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ランサーズの秋好です。よろしくお願いいたします。 

それでは私から 2025 年 3 月期の第 2 四半期の決算説明をさせていただきます。 

 

まずハイライトですけれども、売上高 22.5 億、営業利益で 0.5 億、5000 万というような第 2 四半

期を終えた累計になっております。 

トピックについては後ほど説明させていただきますので、早速、第 2 四半期の業績およびセグメン

トについてご案内します。 
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まず、売上高について、第 2 四半期は 104%という結果になりました。昨年度は一部事業撤退の影

響もあって 100%の成⾧で終わるという非常に苦しい年度ではございましたが、今期に関しては前

四半期については 100%に戻り V 字回復し、この第 2 四半期に関しては 104%と、まだまだ成⾧を

した部分というのは小さいとは思う一方で、成⾧フェーズの軌道に順調に乗り始めたかなというよ

うに感じております。 
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営業利益も昨年度は第 2 四半期累計で少し赤字、トントンというような状況だったところから、営

業人員を増やし、新規のサービスの提供なども第 2 四半期にさせていただきましたが、そういった

投資をした上で 0.5 億円と、昨年度と比べると増益しているという結果になっております。 

 

予算との進捗は、われわれのサービスは 2 月、3 月に非常に売上が上がるという季節要因がござい

ますが、そういった下期偏重ではあるものの、営業利益でいうと上期のこの時点で既に予想進捗の

50%に到達しているという状況になっております。 
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昨年度から 1 人当たりの契約の決定数とクライアント単価を高める。つまり営業生産性を高めてい

くことを重要指標として 1 人当たりの売上高を追っておりますが、 

そちらの数値も 1 人当たりの契約決定数は昨年と比べて 30%高まっておりますし、 
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営業生産性が向上したことによって、前四半期を上回る売上高を実現しております。 

これは新規の営業を採用した上で、通常、新しい営業を採用すると生産性が落ちるのですけれど

も、それを上回るスピードで営業生産性の向上ができているというのは今後の成⾧、売上成⾧を加

速する上でも非常にいい先行指標の結果になっているのではないかなと感じております。 
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第 2 四半期のトピックも共有させていただきます。まず通期の決算発表で説明させていただきまし

たが、昨年度は構造改革をして、まずは黒字化を優先するというところをさせていただきました。

一方、今期は環境変化がある中でもしっかりと価値提供をし、新規事業、新しい投資をする一方

で、売上成⾧もし、営利もその上で達成する。来期以降は売上も営業利益も両方しっかりと伸ばし

ていけるという経営方針を立てております。 
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われわれのサービスは市場全体としてライティングやデザインといった簡単な仕事は一部 AI に置

きかわっておりますし、一方 AI にできないような仕事や生成 AI のエンジニアのところは逆に非常

に伸びている。こういうふうなポートフォリオの組みかえみたいなところがございまして、この資

料のまさにオレンジのところに対して成⾧基調に戻すために注力して提供をしております。 
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そんな中でトピックを四つご紹介させてください。 

 

一つは、ランサーズに発注したいと言ってきていただくクライアントの方向けに、AI で非常に簡単

に依頼が作成できる機能をリリースしました。これによって依頼をつくるのが大変だったところ

が、1 分で簡単に依頼が作成できます。これだけではなくてマッチングのところや、さまざまなと

ころでランサーズとしてもこの AI を使ってマッチングの効率を上げていきたいと考えておりま

す。 

次に、先ほどの資料でオレンジ色のところにもあったところ、生成 AI のエンジニアのような新し

い職種も伸びているのですが、やはり営業だったり、バックオフィスの仕事だったり、経理の仕事

だったり、そういった事務職の仕事が今非常に伸びておりますので、そういった事務職、営業の仕

事をカテゴリとして新設して、よりクライアントの方に発注していただける状況に 2 クォーターは

アップデートさせていただきました。 
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三つ目が、ランサーズ自体、フリーランスの方が生成 AI を使って生産性を上げる、ランサーズ

Autoron というサービスを提供させていただいておりましたが、企業の方からもお問合せが非常に

多く、企業の社員自体にもこのランサーズ Autoron 使って社員の生産性を上げたいという声を受け

て、この度ランサーズ Autoron の法人プランというサービスを提供させていただいて、単純にサー

ビス提供するだけではなくて、継続的に企業のサポートができるような法人向けサービスの提供を

開始したのが 2 クォーターのトピックの三つ目になっています。 
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そして四つ目が、企業自体の Autoron のような生成 AI を使ったサービスを使いたいということも

ありますが、企業の業務プロセス、業務フロー、実際の社員の生産性自体を上げるコンサルティン

グをしてほしいという要望を受けて、このたびランサーズのシステムインテグレーション事業の中

で生成 AI 活用のコンサルティングサービスを本日付で開始をさせていただきました。 

なので、ランサーズのサービス自体も AI に対応していきますし、ランサーズが提供しているフリ

ーランス向けの生成 AI アシスタントを企業向けにも提供するし、そもそもの企業の売上とか、生

産性を上げるようなコンサルティングサービスもランサーズ社として提供するというところで、今

後もこの AI は活用して展開をしていきたいと考えている次第でございます。 
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こちら再掲でございますが、われわれとしては今までやらせていただいたマッチング事業は新しい

ニーズを踏まえて、ランサーズ自体が新しいサービスのアップデートをすることで継続成⾧できる

と考えておりますし、実際に今マイナス成⾧だったところから 104%と改善をしてきています。こ

の改善を 4%にとどめず、まず今期目指している 10%、そして来年はそれ以上の成⾧がしっかりで

きる土台を第 3 四半期以降つくっていきたいと思っています。 

ただ一方、この市場変化を受けて、単純なマッチングというところもフリーランスだけではない市

場に進出したいと考えておりますし、マッチング以外の隣接する顧客のペインが高いところはたく

さんございますので、こちらにも積極的に第 3 四半期以降は新規事業についても提供していきたい

と考えておりますので、ご注目いただければと考えております。 
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